万载县1-6月招商引资情况汇报
今年以来，在县委、县政府的正确带领和上级部门的精心指导下，认真贯彻省、市开放型经济工作会议精神，全面落实科学发展观，努力克服国际金融危机带来的不利影响，以合作促开放，以开放促发展，围绕定点招商、产业招商、以商招商，进行了卓有成效的工作。现将上半年招商引资工作情况汇报如下：
一、基本情况
1-6月份，我县正式签订合同的招商引资项目总数（3000万元以上）为23个，合同金额90.7亿元，同比增长219.37%；实际进资8.1亿元，同比增长5.19%。其中亿元项目8个，5000万元以上项目12个，3000万元以上项目3个。亿元项目分别是：由福建长青集团总投资50亿元的煤矸石发电项目，由江西万憬旅游投资有限公司投资23.3亿元的竹山洞旅游开发项目，由武汉凯迪绿色能源有限公司投资2.5亿元的凯迪电力项目，由浙江安吉客商李坚华投资1亿元的嘉华竹业项目，由浙江温州客商杨驰勇投资1.1亿元的海坦磁力电器项目，由浙江绍兴锦舜投资有限公司投资5亿元的百业食品项目，由香港启泰进出口贸易公司投资1.2亿元的江西新胜油茶开发有限公司项目以及由江西正邦集团投资2亿元的新建3万亩高产油茶基地及茶油生产规模扩大项目。此外，还有6个重大项目正在洽谈之中并已初步达成投资意向。
二、主要措施、做法

一是高位推动大招商。为深入学习贯彻落实科学发展观，进一步扩大对外开放，提升我县开放型经济工作水平，力争在较短时间内实现产业招商重大突破，促进我县经济向集约化、规模化、产业化方向发展，推动我县经济实现赶超发展，县委、县政府决定，从五月上旬至八月下旬，在全县范围内组织开展“产业招商百日大会战”活动。成立了县委书记任组长的产业招商百日大会战领导小组，明确要求在百日大会战活动期间，县四套班子主要领导每人在外招商不少于45天，分管领导不少于60天，乡镇（街道）党政主要领导要留一人在家主持工作、轮流外出招商，专业招商小分队长期在外招商；明确要求在百日大会战活动期间，全县要完成引进1000万元以上内资项目20个以上，500万美元以上外资项目2个以上，3000万元以上项目不少于6个。其中县委、县政府招商分队要签约并动工建设2个投资3000万元以上项目，县人大、县政协招商分队要签约并动工建设1个投资3000万元以上项目，各乡镇（街道）要签约并动工建设1个投资1000万元以上项目。高压力激发大活力，高目标催生大动力，活动开展以来，县委陈晓平书记先后带队赴厦门走访了福建长青集团，就投资兴办煤矸石综合利用发电厂达成了投资合作协议，该集团拟在万载投资建设2×300MW级煤矸石综合利用发电机组，总投资约50亿元，分两期实施，一期投资达25亿元。县政府孙国琴县长多次与江西正邦集团接触，该集团总裁林印孙于上周前来万载考察，拟在我县工业园投资5亿元建立农业科技园，进行农产品综合开发加工，目前正邦集团已与我县的万华科技公司就合作开发有机山茶油项目达成了投资协议。县委聂洪生副书记率团前往香港、台湾进行为期10天的招商活动，台湾商业总会理事、迪克国际股份有限公司陈信州董事长将于9月率团前来我县考察。县人大彭炽萍主任先后前往深圳招商，与深圳市易源实业有限公司签订了投资3000万元的电子玩具加工项目。县政协杨富华主席多次带队赴广东佛山洽谈陶瓷项目。县政府分管招商引资的领导更是长期在外招商。驻上海、广东等地的专业招商小分队也通过努力，与客商达成了一些投资意向，如香港客商吕庆文先生准备投资1000万元开发农业有机肥项目，美国客商Josh先生准备投资150万美元投资建设化工项目。

二是围绕产业招大商。产业招商百日大会战活动开展之初，我县就根据传统产业优势和资源优势，确定重点围绕打造烟花鞭炮、有机绿色食品加工两大特色产业基地，旅游、机械电子、橡胶化工、新型建材、物流运输五大重点产业开展招商。根据这一定位，5月17日至21日，我县由县委陈晓平书记带队在香港举办了“万载花炮招商周”活动，活动期间，我县先后拜访了香港利丰集团、香港荣声集团、香港合记行、香港元隆行、香港将军公司、香港光远公司、香港先德公司等多家大型烟花爆竹贸易公司和燃放公司，与多家公司达成了投资意向。6月3日，我县由县政府孙国琴县长带队赴杭州参加了2009年浙江省烟花爆竹订货会，与浙江省烟花爆竹商会会长洪裕斌、浙江省桐庐烟花爆竹经营公司总经理仰双林、浙江省龙泉市烟花爆竹专营有限公司董事长林路儿、浙江省温岭市地益烟花爆竹有限公司总经理郭桂富等进行了座谈和洽谈投资事宜，其中地益烟花郭桂富总经理已确定到万载黄茅投资创办花炮厂。孙国琴县长还带队拜访了杭州兴隆羽绒有限公司。
三是贴紧盯牢促进度。对活动期间洽谈、签约、落户的项目，我们都明确一名副县级领导和相关乡镇（街道）、部门做好跟踪服务工作，及时协调解决项目在报批、进资、开工、投产过程中遇到的各类问题，促进项目早落户、早开工、早投产、早见效。
三、主要成效

香港活动周期间，我县与香港荣声集团公司正式签约，荣声集团公司将投资1000万美元在我县三兴镇新建一个集生产、研发、仓储为一体的生产企业，并成立一个A级燃放公司和一个花炮贸易公司；与香港合记行达成初步投资意向协议，合记行拟在我县投资200万美元建设一个花炮彩印包装厂，并与万载县新世纪公司合作成立烟花贸易公司和A级燃放公司；与香港先德公司达成初步投资意向协议，香港先德公司拟与万载鑫隆公司合作，投资500万美元，在我县建设大型礼花弹生产企业和贸易公司；与香港利丰集团达成初步投资意向协议，香港利丰集团拟以万载为中心成立分公司，在大陆从事以烟花产品为主的多宗产品的采购和贸易活动；还有香港光远公司、香港将军公司、香港元隆行等烟花贸易公司均表示在6月上中旬将派公司高层到万载考察设立贸易公司或燃放公司的事宜。
另外我县旅游产业招商实现重大突破，5月8日，我县与江西省万憬旅游投资有限公司正式签订了投资23.3亿元的竹山洞景区综合开发项目合同，该项目由浙江客商投资开发，主要以现有竹山洞为中心的四大地质自然景观资源为主，综合开发10—12个区域性、规模性、影响力大的综合性特色旅游项目，将把竹山洞景区建设成为集休闲、度假、会议、健身（养生）、购物、餐饮、娱乐为一体的多功能旅游休闲观光胜地。此项目预计投资概算为23.3亿元，建设期5—7年，三年初见成效，达到每年30万游客规模，到2015年，力争实现年游客总人数150万人次，旅游总收入8.5亿元，实现税利2.8亿元, 同时安排就业1200人，景区达到国家5A级标准，争取成为全国重点旅游景区。目前，该项目的环洞公路已经开工建设。
四、存在的问题和困难

由于受全球金融危机影响，今年招商形势要比往年严峻，困难更大。虽然外出招商力度增大，但招商效果不同步，呈现出考察项目的多，签约项目少，大项目更少，另外就是签约了的项目，开工进度也比较缓慢。
五、下一阶段打算
一是走访客商，积极与客商接触、洽谈。主要由县领导带队、各单位和乡镇（街道）负责人参与，对客商进行走访、洽谈。7月13日-7月15日、8月上旬：由县委副书记聂洪生带队，相关部门和乡镇（街道）负责人与小分队成员参与，和台湾高福农肥公司、晶越科技公司、统一企业公司、上海中晴物流、宁波新世洋国际物流以及东莞、海南、福建客商进行接触洽谈； 7月份，由县领导彭炽萍、周雄、杨金媛带队，相关单位负责人参与，走访深圳中南伟业；8月份，由县领导王学勤、谢绍平、喻金福带队，相关单位负责人参与，走访深圳悦昌科技。6月-8月，县领导敖铁成带队，相关单位负责人参与，走访南海和佛山客商。
二是落实责任，搞好服务。对活动期间引进的项目，明确一名副县级领导和相关乡镇（街道）、部门、单位跟踪服务，及时协调解决项目在报批、投资、开工、投产过程中的用地、环评、招工、贷款等问题，促进项目早落户、早开工、早投产、早见效。
三是统一调度，严格奖惩。县四套班子、各乡镇（街道）招商小分队明确一名专职工作人员，负责本招商小分队外出招商、接待客商、洽谈项目等重大活动的收集和整理，并及时将情况汇总报活动领导小组办公室。活动领导小组办公室将对百日大会战招商引资工作进行跟踪督查，每星期调度一次招商引资进度情况，每月通报一次招商引资进度情况。
万载县招商局
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